
NAMA FAKULTAS:

NAMA PRODI:

MATA KULIAH: KODE MATA KULIAH:

RUMPUN 

MATA 

KULIAH:

TANGGAL PENYUSUNAN:

Kerja Praktek
PSI221501 20/07/2023

OTORISASI

Rev-1

CAPAIAN 

PEMBELAJARAN

CAPAIAN PEMBELAJARAN PRODI

CAPAIAN PEMBELAJARAN MATA 

KULIAH

SUB-CAPAIAN PEMBELAJARAN 

MATA KULIAH

DESKRIPSI 

SINGKAT 

MATAKULIAH:
MATERI 

PEMBELAJARAN

/POKOK 

BAHASAN

MEDIA 

PEMBELAJARAN
Hardware:

LCD & Projector

TEAM 

TEACHING

MATA KULIAH 

SYARAT

Tatap Muka Luring

(5)

Tatap Muka Daring

(6)

Mandiri

(7)

Kolaboratif

(8)

Media

(9)

1-4

CP-MK-1. Mampu memahami 

prosedur KP, membuat proposal 

KP, dan melakukan bimbingan 

(CPL-01, CPL-06) 

Usaha (14 %), Kreativitas 

(11 %), Tanggung jawab 

(10%)
Referensi terkait
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CP-MK-2. Mahasiswa mampu 

melaksanakan KP (CPL-01, CPL-

06)

Hasil kerja (6 %), 

Ketepatan waktu (6 %), 

Kehadiran (4 %), Sikap (4 

%), Kerjasama ( 16 %),  

Inisiatif (4 %)

Referensi terkait
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CP-MK-3. Mampu membuat 

laporan, menyajikan, dan 

mempresentasikan hasil KP (CPL-

02, CPL-06, CPL-07)

Sikap dan kemampuan 

presentasi (5 %), 

Penguasaan Materi (10 

%), Penulisan Laporan KP 

(10 %)

Referensi terkait

PUSTAKA

Software:

Powerpoint, Pdf, MS Word, Google form, Sugar CRM, Vtiger, Oddo CRM
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2. Jurnal pendukung

1. CPL-01. Mampu memahami dan menerapkan pengetahuan tentang keIslaman dan keIndonesiaan.

2. CPL-02. Mampu memahami, menganalisis, dan menilai konsep dasar dan peran sistem informasi dalam mengelola data dan memberikan rekomendasi pengambilan keputusan pada proses dan sistem organisasi.

3. CPL-06. Mampu memahami dan menerapkan kode etik dalam melakukan riset sistem informasi, penggunaan informasi dan data pada perancangan, implementasi, dan penggunaan suatu sistem

4. CPL-07. Memiliki kemampuan merencanakan, menerapkan, memelihara dan meningkatkan sistem informasi organisasi untuk mencapai tujuan dan sasaran organisasi yang strategis baik jangka pendek maupun jangka panjang.

1. Mampu memahami prosedur KP, membuat proposal KP, dan melakukan bimbingan (CPL-01, CPL-06)

2. Mampu melaksanakan KP (CPL-01, CPL-06)

3. Mampu membuat laporan, menyajikan, dan mempresentasikan hasil KP (CPL-02, CPL-06, CPL-07)

Kerja Praktik (KP) merupakan suatu bentuk implementasi perkuliahan yang dilakukan secara langsung ke suatu Instansi atau suatu Perusahaan. Dengan adanya kegiatan Kerja Praktik mampu memberikan pengalaman, mengasah keahlian dan kemampuan mahasiswa dalam dunia kerja.

1. Membuat proposal

2. KP

3. Membuat laporan

4. Penyajian hasil KP
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